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En esta ficha podrás encontrar toda la información sobre el curso, esperamos que 

puedas realizarlo. Gracias por tu interés. 

 

Información general 

 

Fecha  
de inicio:  

02/03/2026 
 

Fecha  
de fin:  

08/06/2026 
 

Duración 
en meses:  

4 
 

Carga 
horaria total:  

80 

 

Requisitos  

No se requieren requisitos específicos 

No se requiere secundario terminado 

Mayor de 18, sin límite de edad  

Modalidad 

 Presencial : Lunes de 9 a 15 hs  

Información de cursada 

Forma de inscripción: Forma de inscripción: Online mediante Portal Empleo 

https://www.portalempleo.gob.ar Recibirás un correo electrónico de aviso de confirmación de 

inscripción. Una vez confirmada la vacante, ponete en contacto con la institución y concurrí en la 

fecha indicada.  Dirección de dictado CALLE CORREA Y RUTA 40 KM 3335 JOCOLI LAVALLE. TEL: 261 

2480355 Mail: cefic.tierra@gmail.com 

Contenidos básicos del curso: 

El trayecto formativo de Auxiliar en Comercialización Cooperativista se propone capacitar a los 

estudiantes en la gestión estratégica de canales de venta y distribución, bajo el marco doctrinario 

de los valores y principios del cooperativismo. El programa se fundamenta en la identificación de 

circuitos socioproductivos y la implementación de estrategias de comercialización ética, 

orientadas a la sostenibilidad de los proyectos colectivos. Los contenidos integran el análisis de 

costos sociales y financieros, la gestión de inventarios y el diseño de logísticas colaborativas, 

Auxiliar en comercialización de la 
producción campesina agroecológica 
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 Nombre del curso 

asegurando que el egresado pueda operar eficientemente en mercados competitivos sin perder el 

enfoque solidario. 

El desarrollo de competencias incluye el manejo de herramientas digitales para la 

comercialización, el análisis de la cadena de valor y el fortalecimiento del vínculo con el 

consumidor responsable. Se hace especial énfasis en la normativa legal vigente para entidades 

de la economía social y en la aplicación de técnicas de negociación que privilegien el beneficio 

mutuo. Este perfil profesional busca potenciar la competitividad de las cooperativas de trabajo y 

producción, promoviendo el desarrollo territorial, la equidad en el intercambio comercial y la 

profesionalización de la gestión de ventas en estructuras de propiedad colectiva. 

 

Aprobación-Certificación: 

SI 

 


